
 

 

 

 
VACATURE 

Sales Engineer Material Testing 
 

Shimadzu Corporation, opgericht in 1875 in Japan, is een wereldwijd opererend bedrijf met ruim 
13.000 medewerkers en bekend als één van de grootste leveranciers op het gebied van 
analytische apparatuur. Inmiddels zit er een grote diversiteit in het portfolio, bestaande uit: 
Chromatografie, Life Science, Spectroscopie en Material Testing.  
Shimadzu Benelux B.V. is een dochtermaatschappij van Shimadzu Corporation in Japan. 

Shimadzu Benelux B.V. is in de Benelux regio verantwoordelijk voor de Sales, Support en 

Service van de analytische apparatuur uit het portfolio van Shimadzu Corporation in de 

marktsegmenten: food, pharma, klinisch, green transformation, milieu en automotive. 

De afdelingen Sales, Support en Service van Shimadzu Benelux B.V. met in totaal meer dan 60 

medewerkers opereren vanuit het Benelux kantoor in ’s-Hertogenbosch. 

Als Sales Engineer verkoop je instrumenten en systemen voor Material Testing toepassingen 

binnen Nederland. Je realiseert de overeengekomen targets en draagt bij aan de omzetgroei 

van Shimadzu Benelux. Daarbij ontvang je sturing en rapporteer je rechtstreeks aan de Sales 

Manager.  

Taken en verantwoordelijkheden 

- Opzetten en implementeren van een verkoopbeleid voor Nederland i.s.m. de Sales 

Manager met bijwoning van periodieke overlegstructuren 

- Zorgdragen voor huidige relaties en benaderen van potentiële relaties 

- Verstrekken van technische informatie en adviezen over bestaande c.q. nieuwe 

producten/toepassingen 

- Offerte voorbereiding en uitwerking met effectieve follow-up 

- Gedegen communicatie tussen de interne organisatie en (potentiële) klanten. Door een 

actieve bijdrage in relevante netwerken zorg je proactief voor vertrouwen in het geven 

en krijgen van marktinformatie 

Profiel en competenties 

- Je beschikt over 2 tot 6 jaar relevante werkervaring in een vergelijkbare commerciële 

functie en organisatie 

- Je beschikt over een Bachelor of Masteropleiding in de werktuigbouwkunde, mechanica 

en/of polymeertechnologie 

- Je toont initiatief en weet goed te overtuigen, door je ervaring en affiniteit met 

materiaalkunde 

- Je bent een resultaatgerichte teamspeler met goede communicatieve vaardigheden   

- Je bent oplossingericht en door je analytische denkvermogen ben je uitermate 

klantgericht 

Heb je na het lezen van deze vacature interesse? Neem dan contact op. Dit kan per e-mail: 

info@shimadzu.nl of telefonisch via +31 (0)73-6430320.  
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